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Développer son activité commerciale avec le Web Marketing 
 
Durée  

 
4 Jours 

 
Public et pré-requis 

 
Les chargés et responsables communication, les entrepreneurs ayant pour objectif de 
développer son activité grâce au webmarketing   
 
Connaissance de base de l’environnement WEB 

 
Objectifs 

 
Acquérir une vision globale et une approche opérationnelle de l’ensemble des outils du 
Webmarketing 
 
Développer la notoriété en ligne et intégrer les meilleures pratiques digitales 
 
Mettre en place un plan d’action opérationnel et réaliser Les premières actions 
webmarketing. 

 
Méthode pédagogique   

 
Alternance d’apports théoriques et de mise en pratique 
 
Une approche concrète et opérationnelle dédiée 
 
Mise à disposition des outils pour approfondir et développer son autonomie quant à 
l’utilisation des techniques du WEBMARKETING. 
 
Evaluation et sanction 

 
Quizz de fin de formation 
Evaluation à chaud 
Attestation de fin de formation 
 
Tarifs 
 
INTER :  280€ HT/Jour 
INTRA :  Nous consulter  
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Programme 
 

 
 
Elaborer une stratégie Webmarketing (½ Jour) 
 

• Quels sont les enjeux de la communication sur le WEB 
 

• Définir les objectifs marketing  
 

• Quelles sont les techniques du Webmarketing 
 
 
 
Apprendre à mettre en place un site internet avec Wordpress (3 Jours)  
 
 

• Introduction au moteur de recherche 
 

• Comment auditer un site internet 
 

• Comment créer un site internet  
 

• Maîtriser les fondamentaux du référencement 
 
 
 
Développer sa visibilité et utiliser les réseaux sociaux (½Jour) 
 
 

• Acquérir de nouveaux clients 
 

• Fidéliser ses clients 
 

• Présentation des réseaux sociaux 
 

• Communiquer efficacement sur Facebook 
 

• Gérer sa e-réputation : l’importance des avis clients et consommateurs 
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